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Podzim s tucnaky

Spolecnost Inprise/Borland je v povédomi uZivatele pevné zakorenéna jakoZto dodavatel
kvalitnich vyvojarskych nastroji, o ¢emz svéd¢i i soucasna popularita jejiho hitu Delphi.
O tom, Ze jejim zamérem neni dodavat pouze vyvojarské nastroje, jsme uz na strankach
Chipu psali mnohokrate, dobie slySitelné slovo po akvizici spole¢nosti Visigenic dnes
pronasi i v oblasti middlewaru. Do popiedi zajmu spolecnosti se v§ak dostava i dalsi
oblast, platforma, jiZ je vénovana stale vétSi pozornost — Linux.

Chip: “Podzim Inprise ve znameni Linuxu” — co vSe se za tim skryva? Podafi se v zafi uvolnit
Delphi pro Linux?

Olga Latova (O. L.): Inprise Corporation dava v poslednich dvou letech na Linux velky daraz.
Zacalo to tim, Ze firma Inprise zhruba pfed rokem a pll pfisla s linuxovou verzi InterBase a InterBase
Server dala vyvojarim volné k dispozici v ramci sdruzeni Open Source. Na lonské vyvojarské
konferenci v USA byl ohlasen projekt Kylix, zahrnujici nejen Delphi pro Linux, ale i C++Builder pro
Linux. Na leto$ni konferenci v San Diegu se uz prfedvadéla beta verze Delphi pro Linux, prezident firmy
potvrdil celé vyvojarské komunité, Zze zajem Inprise Corp. v oblasti linuxovych vyvojafskych produktd
neustale trva a spolecnost se jimi bude zabyvat i v budoucnosti. Co se tyka produktu, které by mély

Chip: Pfedpokladate, Ze o n&j bude odpovidajici zajem?

O. L.: Nase spole¢nost si udélala prlizkum o budouci pozici Delphi pro Linux na nasem trhu a na
zakladé jeho vysledkl pfedpokladame, Ze ano. Abychom nasim potencialnim zakaznikim usnadnili
orientaci a pfipadné rozhodovani, hodlame v pribéhu zafi uspofadat sérii seminari, a to jak v
Cechach, tak i na Slovensku. Na nich budeme moznosti nového Delphi detailné predvadét.

Chip: Delphi je vas jediny produkt pro Linux?

O. L.: Nikoliv, mame i dalSi. Je to napf. nas Application server, VisiBroker, AppCenter a InterBase,
tedy nas SQL server. Tyto produkty uz existuji delSi dobu a jsou k dispozici na trhu s aplikacemi pro
Linux. Na podzim by mély byt k dispozici aktualizované linuxové verze, konkrétné AppCenter 4.1, je
ohlasena verze 4.1 JBuilderu a VisiBrokeru pro Javu i C++. Neda se tedy fici, Ze jsme v oblasti Linuxu
orientovani pouze na Delphi.

Chip: Vratme se jesté k Delphi. V jakych balenich bude v linuxové verzi k dispozici?

O. L.: Méla by byt k dispozici baleni odpovidajici svou funkcionalitou verzim Standard a
Professional pro Windows. O cenach zatim nemam Zadné konkrétni informace, nicméné
predpokladam, Ze budou velmi podobné cenam stavajicich produktd pro Windows. Verze odpovidajici
funkcionalitou verzi Delphi Enterprise for Windows by méla nasledovat na za&atku roku 2001, s tim, Ze
produkt by mél mit nazev Linux Enterprise Studio a mél by obsahovat nejen Delphi, ale také C+
+Builder. Pujde tedy o jakysi soubor nastroji na bazi jazyk C++ a Pascalu s knihovnami komponent a
funkcemi pro optimalni tvorbu viceuroviiovych distribuovanych a klient/serverovych aplikaci na
platformé Linux, velmi komplexni nastroj s fadou funkci.

Chip: A kdy se vyvojafi mohou tésit na Delphi 6?

0. L.: Oproti minulym létim, kdy nové verze Delphi pfichazely s pfiblizné ro¢ni periodicitou,
dochazi letos k vyraznému zpozdéni, a to pravé z dlvodu intenzivni prace na projektu Kylix a na ¢asti
Delphi pro Linux. Mohu tedy celkem zavazné fici, Ze Delphi 6 bude na trhu nejdfive koncem roku 2000.

Chip: Jak dopadla vase konference Linux Day, pofadana v Cervnu tohoto roku?

O. L: Akce se zUcastnilo pres 500 lidi, coz povazuji za Uspéch. 99 % navstévnikl bylo z fad
programatoru, coz podle mého nazoru svédci o skuteénosti, Ze Linux je v sou€asné dobé predevsim v
oblasti zajmu profesionalud, neni uréen pro koncové uzivatele. Tato situace se vdak muze radikalné
zménit, a to pravé s nastupem vyvojovych nastroju pro prostfedi Linux, které umozni nejen vyvoj
aplikaci, ale i jejich konverzi z prostfedi Windows na Linux. Mimochodem to byla jedna z velmi €astych
otazek na funkcionalitu.

Chip: A co komer¢ni stranka véci, bude viibec ochota za produkty pro Linux platit?

0. L.: | na to jsme se Ucastniku konference ptali a potésil nas fakt, ze vétSina ucastnik( je ochotna



za vyvojovy nastroj pro Linux platit, a to ¢astky, které v podstaté odpovidaji sou¢asnym cenam naSich
vyvojovych nastroji. Z komercniho hlediska tedy predpokladam, ze Delphi pro Linux by mohlo byt velmi
uspésné. Ukazalo se také, ze vice nez 58 % soucasnych uzivatel Linuxu ma zajem o vyvojové
nastroje typu RAD (Rapid Application Development, pozn. red.).

Chip: Jaka je odezva na legalizacni kampan Delphi 5? Hodlate v budoucnu tuto kampan
zopakovat i pro jiné vyvojaiské produkty?

0. L.: Kampar jsme spustili v &ervnu tohoto roku a jejim hlavnim projevem je vyrazné snizeni cen
jednotlivych licenci. Kampari probéhla velmi Uspé&sné, dnes uz mohu fici, Ze jsme prodali vice nez 150
krabic Delphi Professional a cca 20 krabic Delphi Enterprise. Je tedy vidét, Ze vyvojafi na nasi vyzvu
reagovali a jsou ji pozitivné naklonéni a pfijimaji myslenku pouzivani legalniho softwaru. Problém je
evidentné v cené produktd. Protoze zajem o levnéjsi Delphi trva, kampan, ktera byla ptivodné
vyhlasena do konce €ervence, jsme prodlouzili az do konce zafi tohoto roku. Do budoucna z vysledki
kampané vyvozuiji, ze by z obchodniho hlediska rozhodné nebylo nezajimavé pfizplsobit ceny nasich
vyvojovych nastroji hlading, ktera je nasim trhem akceptovatelna.

Chip: Nejste ovSem v tomto ohledu omezeni direktivami vedeni?

O. L.: Nase cenova politika se samoziejmé (a musim dodat bohuzel) odviji od cenové politiky
Inprise Corporation ve Spojenych statech. Kazdopadné se budeme se snazit vychazet nasim
uzivatellm maximalné vstfic — nicméné cenu nasich produktd netvofime a tudiz jsou naSe moznosti
velmi omezené.

Chip: Jaké pouZzivate modely prodeje?

0. L.: V soucasnosti pouzivame nasi distribuéni sit, nadimi nejvyznamné&jsimi partnery jsou
spolecnosti Apro a SW SluSovice. Na zac¢atku tohoto roku jsme také zacali prodavat pfimo, je to
vysledek situace na naSem trhu a problém s registracemi, které jsme méli. Dal$i véci je kvalita sluzeb,
kterou jsou jednotlivi prodejci schopni a ochotni poskytnout.

Chip: Mlzete byt konkrétnéjsi?

0. L.: Bohuzel néktefi dealefi jsou schopni v mnoha pfipadech poskytnout jen pouhou dodavku
krabice, coz zdaleka nestacdi. Koncovy uzivatel vyzaduje minimalné dalSi informace, napf. o budoucich
verzich, zménach, funkcionalité, Zada instalaéni informace, které jsou povinni prodejci nastrojli
Inprise/Borland poskytovat v§em koncovym uzivatelim zdarma. Nejsou-li toho prodejci schopni,
musime to délat za né. . Mame samoziejmé zajem védét, komu tyto sluzby poskytujeme; z toho vSeho
vyplyva nutnost registrace uzivatele, vyplnéni formulard, jejich odeslani atd. Pokud ov§em nakoupi
pfimo od nas, nemusi nic vyplfiovat, posilat, v podstaté se o nic starat, registrace je provadéna
automaticky samotnym aktem koupé. Pro zlepSeni a usnadnéni sluzeb zakaznikim a komunikace s
nimi, a nezastiram, i pro zlepSeni mozZnosti nasich marketingovych aktivit se pomalu pfesouvame k
modelu pfimého prodeje. Objemy prodejl, tedy mam na mysli pocty krabic, jsou takové, Ze jsou nasim
stavajicim aparatem zvladnutelné.

Chip: Do konce prazdnin mél byt spustén vas elektronicky obchod. Jaka je situace v jejich druhé
poloving, podafi se to a o co konkrétné puljde?

O. L.: Elektronicky obchod by nam mél ulehgit proces pfechodu na model pfimého prodeje a jeho
realizaci feknéme uzivatelsky pfijemnym zpUusobem. Zatim jsme ve stavu dokonéovani aplikace. Mélo
by jit o aplikaci typu B2C, abych pouzila znamou a popularni zkratku (smich). Uzivatele budeme vést k
tomu, aby aplikaci vyuzivali v maximalné mozné mife, je stavéna tak, aby ulehgila Zivot nam i jim.

Chip: Pocitate s tim, Ze byste touto formou “po dratech" dodavali i software?

O. L.: To uz nase firma davno déla, zatim se to ale netyka Delphi a dalSich béZnych produktu.
Uzivatelé téchto produktd nechtéji vétSinou jen CD nebo kod, chtéji take tisténou dokumentaci. O tu je v
Ceskych zemich velky zajem. Jinak Inprise tuto moznost nabizi a je mnoho produktd, které jsou k
dispozici jen jako download. Zakaznik zaplati za licenci a obratem mu pfijde kéd pro pfistup na stranku,
ze které je mozné pfislusny download provést. To je samoziejmé optimalni stav. Mam jen obavy, Ze u
nas to nepujde tak rychle. Pfece jen jesté vSichni zakaznici nemaiji pfistup k linkam, po kterych by méli
moznost bez problému stahovat stovky megabajti. Pro pfiklad Delphi Enterprise v pIném vybaveni
predstavuje cca 250 MB.

Chip: Ve velmi kratkém Case za sebou hned dvé zmény loga. Stale vnimam velmi silnou pozici
Borlandu jakoZto producenta vyvojarskych produkt(i pro programatory, na strané druhé dnes
disponujete technologiemi a nastroji pro stavbu rozsahlych podnikovych systému. Kam mifite do
budoucna?

O. L. (smich): Jednodu3e délame radost naSemu DTP studiu. Firma chtéla pfed dvéma lety



vyjadfit svou podporu podnikové sféfe pfejmenovanim na Inprise a zménou loga. Bohuzel reakce ze
strany komunity uzivatell produktu Delphi byla nesmirné negativni. Borland se snazi hlasim svych
uzivatell naslouchat a vyjit jim vstfic. Pfestoze uz nazev firmy zlstal Inprise Corporation, byla snaha
Borland nevymytit z nazvu, a proto opétovna zména loga, kde uz ma znacka Borland své pevné misto.
Co se tyka strategie, zGstava stejna od doby, kdy doslo k pfejmenovani firmy, tedy podpora zakaznik(
ze strany velkych podniku. V této oblasti vidi firma velkou $anci, disponuje produkty, které pravé tuto
zakaznickou oblast zajimaji. Rozhodné ov§em neupousti od vyvoje produktl pro bézné potreby
mensSich zakaznikd, tedy pro aplikace klient/server, ke kterym patfi Delphi, C++Builder i JBuilder. Mame
tedy logo, ve kterém je Inprise i Borland. Pokud to vezmu z té lep$i stranky, chceme fici, Ze mame co
nabidnout velkym podnikiim, ale zarovefi nechceme opustit nase puvodni uZivatele a pfiznivce.

Zmeénou loga firma také deklarovala zménu struktury své nabidky, jednoznacné se vice zaméfuje
na poskytovani sluzeb.

Chip: To plati i pro ¢eské zastoupeni?

0. L.: U nasi lokalni pobo€ky jsme zaznamenali vyrazny posun, pfijem z licenci v poméru k pfijmu
ze sluzeb je mnohem nizsi, nez tomu bylo v pfedchozich letech. Rozhodli jsme se totiz, Ze otevieme
Skolici stfedisko, posilime tym technik( a rozsifime sluzby technické podpory a konzultaci, za¢ali jsme
s aktivitami, které souvisi s implementaci nejnovéjSich technologii — systémovou integraci. V
sou&asnosti byl dokon&en pomérné velky projekt s Ceskou narodni bankou, dnes uz se dostavame do
pozice softwarového domu, ktery je schopen dodat aplikaci zakaznikovi na kli¢. A v tom vidim na8i
budoucnost.

Chip: Koncem Cervence jste zvefejnili finanéni vysledky za druhy kvartél fiskalniho roku 2000,
které hovofi o narlstu trzeb ve srovnani se stejnym obdobim roku lofského. Ktera produktova oblast se
na tomto vysledku projevuje nejvice?

O. L.: Inprise Corp. zaznamenala narust obratu 0 9 % v oblasti licenci a 14 % u sluzeb. Pokud se
budeme bavit o licencich, stale ma nejvétsi podil na obratu produkt Delphi. Z toho také vyplyva uz
zminény postoj vedeni ke komunité jeho uzivateld.

Chip: InterBase je v Open Source a ke stazeni zadarmo. Co na to domaci vyvojafi?

O. L.: Spole¢nost Inprise pfedala do Open Source InterBase verze 6, licenéni model Mozzila.
Zatim nemam bohuzel z centraly Zadné zpravy o tom, jak bude firma postupovat v oblasti
poskytovanych sluzeb jako jsou napf. technicka podpora, konzultace a dalSich, které jsou typické pro
produkt v Open Source. My mame eminentni zajem v Ceské republice sluzby tohoto druhu poskytovat
a rozhodné se budeme snaZzit stavajici uzZivatele InterBase pfevést na novou verzi InterBase v Open
Source.

Chip: Domnivate se, Ze $lo o krok Stastny?

O. L.: Z mého pohledu ano. Na jednu stranu InterBase negenerovala spole¢nosti tak zavratné
zisky, aby zavazovala spole¢nost k vétSim investicim do dalSiho rozvoje tohoto produktu. Na stranu
druhou je zde pomérné velka skupina jejich uzivatelU, ktera chce v dal§im vyvoji a pouzivani InterBase
pokraCovat. Krok do Open Source tedy vidim pravé ve vztahu k vyvojafim velmi pozitivné. U nasich
vyvojarl je o InterBase 6 velky zajem, v posledni dobé jsme i pfesto, Ze jsou prazdniny, zaznamenali
velky narast dotaz(i pravé na tento produkt. A nejde jen o vyvojare, ktefi tvofi aplikace pro malé firmy,
ale i o ty, ktefi programuji pro vétsi pocet klientll. OvSem je fakt, Ze a¢ o InterBase v Open Source
zajem urcité je, nezda se mi, Ze posun stavajicich uzivatelll a novych zajemcut o Open Source produkt
bude né&jak prekotné rychly. Velmi Easto se budouci uzivatelé produktu ptaji, zda budeme davat néjaké
zaruky, jakym zplsobem budeme pomahat. My se samozfejmé budeme snazit tuto komunitu oSetfit a
najit nové moznosti spoluprace mezi koncovymi uZivateli InterBase, nicméné citim zde ze strany
nékterych zakaznikd rozpaky a jistou nedivéru k tomuto modelu. To je myslim pravé v souvislosti s
otazkou novych produktt v Open Source dost podstatna véc. Nasi vyvojafi (a myslim, Ze to plati pro
vyvojare na celém svété) si budou muset zvyknout na myslenku, Ze musi pfijmout i rizika, ktera tento
model pfinasi. Zatim se mi zda, Ze lidé celkem pochopitelné vitaji vSechny vyhody jako jsou neplaceni
licenénich poplatk(l a rychla technicka pomoc v pfipadé silné komunity interesované v Open Source.

Chip: Dékuji vdm za rozhovor.
Za Chip rozmlouval Jifi Palyza.



