Tomasz Czarnecki, 3D: W Europie
Srodkowej wiedzie si¢ Autodeskowi re-
welacyjnie, jednak, jezeli si¢ spojrzy na
globalng sytuacj¢ na rynku, zeszly rok
nie byt dla firmy najlepszy. Czy jest to
powodem, dla ktérego AutoCAD 14 uka-
zuje si¢ wlasnie teraz?

Rudolf Danzer, Autodesk: Nie. Mie-
liSmy oczywiScie problemy z wersja 13:
byly problemy z jako$cia, troche¢ bledow.
Z wydajno$cia takze nie bylo najlepiej.
Dlatego do wydania czternastki przebu-
dowaliSmy nasz zesp6t. Dodatkowo poja-
wil si¢ problem z cyklem zyciowym pro-
duktu. Na poczatku planowaliSmy wypu-
Sci¢ wersje 14 w dwa lata po trzynastce, jednak ponie-
waz musieliSmy przygotowaé wersje cl, c¢2 az do c4,
termin si¢ przesunal.

3D: Jaki byt zwyczajowy cykl wyda-
wania kolejnych wersji wezesniej?

D: 18 do 24 miesigcy.

3D: Atym razem trwato to az 27
miesigcy.

D: Autodesk wyraznie podkresla, ze
wersja 14 zostanie wystana dopiero wte-
dy, gdy bedzie najwyzszej jakoSci. Na-
szym celem jest wysylka produktu po-
zbawionego bledéw. Jest to by¢ moze za-
lozenie czysto teoretyczne, nie do osia-
gniecia w praktyce, jednakze sprzedaz
zaczniemy dopiero, gdy produkt osiagnie
bardzo wysoka jakos¢.

3D: Nie bedzie to wige powtdrka feralnej trzynastki.
Krazy dowcip, wedlug ktérego ztym posunigciem byta
zmiana strategii numerowania kolejnych wersji przez
Autodesk po wersji 2.50 na wersj¢ 9. Cho-
ciaz Autodesk twierdzit, ze miato to zwia-
zek z faktem, iz byta to 9 powazna prze-
robka programu, jednak za bardzo przy-
blizyto to firme do trzynastki.

D: Tak, jednak nie sadze, Ze nazwa-
nie trzynastki wersja czternasta cokol-
wiek by zmienilo. Ale teraz, dzigki temu,
7e dostrzegliSmy problemy, mozemy do-
starczy¢ naszym klientom o wiele lep-
szy produkt.

3D: Jak Autodesk planuje podejs¢ do
3D? AutoCAD jest w istocie dwuwymia-
rowym programem kreslarskim i mimo ze
ma mozliwos¢ pracy w 3D, nie byt do takiej pracy pro-
jektowany. Jednoczes$nie wielu obserwatorow rynku
uwaza, ze to wlasnie w 3D lezy przysztosé. Czy istniejg
plany, zeby ponownie przerobi¢ AutoCAD tak, by lepiej
nadawat si¢ do pracy w 3D, lub tak, by stat si¢ trojwy-
miarowym w swej istocie?

D: Wersja 14 odpowiadamy na faktyczne potrzeby
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naszych klientow. Mamy 1,6 mIn uzytkownikow Auto-
CAD-a na $wiecie, od paru lat na calym §wiecie prze-
prowadzamy badania rynku, tak wi¢c dokladnie wiemy
czego oczekuja nasi klienci i czego potrzebuja. W
wersji 14 skupiliSmy si¢ na jakoSci, predkosci i tak
dalej. To whasnie nasi klienci stwierdzili, Ze tym, czego
potrzebuja najbardziej, jest predkosc i jeszeze raz pred-
kos$¢. Z wersja 14 dajemy im to, czego potrzebuja teraz.
OczywiScie zdajemy sobie sprawe, ze w przyszloSci ry-
nek kreslarski bedzie si¢ zmniejszal. W przyszlos$ci
firmy beda dazyly do wigkszej wydajnoSci w fazie inzy-
nierskiej, a nie tylko w produkcji dwuwymiarowych
rysunkéw — to jest oczywiste. Autodesk podejmuje ten
temat w grupach projektowych. Jest zbyt wczesSnie, by
mowi¢ o planach nowych produktéw przeznaczonych
dla 3D, ale mozesz si¢ spodziewa¢ zmian szczegélnie
na rynku mechanicznego CAD/CAM.

3D: Autodesk Mechanical Desktop juz co nieco roz-
wiazuje ten problem.

D: Tak jest. W tym roku wypus$cimy rowniez Auto-
desk Mechanical Desktop 2, nastepna wersj¢ progra-
mu oparta nar14. W tej chwili przepisujemy kod tak,
aby rozbudowac¢ go o nowe funkcje 3D. Staramy si¢ réw-
niez stworzy¢ trojwymiarow3 definicje IPK. Sadze, ze
AMD-2 pojawi si¢ w drugiej polowie roku.

3D: Swietnie. Przejdzmy do nastepnego waznego te-
matu. Niedawne nabycie Softdesku dla wielu oznacza, ze
Autodesk stawia si¢ w pozycji bezposredniej konkurencji
ze swoimi niezaleznymi producentami. W szczegdlnosci
firmy zajmujace si¢ przygotowaniem produktow na rynek
AEC (bowiem potaczyliscie si¢ z najwiekszym producen-
tem produktow na ten rynek) zadaja sobie pytanie — czy
teraz bedziemy konkurowac z Autodeskiem?

D: W zadnym wypadku. Autodesk potrzebowal zdo-
bycia technologii, a Softdesk pod wzgledem technologii
jestz pewnoScia najbardziej zaawansowana firma na ryn-
ku AEC. Pokazali to w dziedzinie technologii obiekto-
wej w rozwigzaniach AEC-X. Autodesk potrzebowal tech-
nologii, jak rowniez umiejetnoSci programowania i pro-
jektowania, ktore ta firma posiada.

3D: Czyli w tej chwili oficjalna wersja brzmi: wcale
z nami nie wspdtzawodniczycie, za to my bedziemy przy-
gotowywac dla was wigcej obiektowo zorientowanych
technologii.

D: OczywiScie. Zespot AEC nawet nie mieSci si¢
w glownej centrali Autodesku, lecz w Henniker w New
Hampshire. Celem jest przygotowanie dla rynku AEC
lepszej technologii obiektowej. A poki co, produkty So-
ftdesku beda nadal oferowane tymi samymi kanatami.
Na przyklad autoryzowany dystrybutor Softdesku w
Polsce w dalszym ciagu bedzie zajmowal si¢ przystoso-
wywaniem rozwigzan do lokalnego rynku i nadal be-
dzie dostarczal produkty Softdesku swoim klientom.

3D: Tak wigc takie produkty jak AutoArchitekt beda
nadal promowane przez Softdesk?

D: Tak, beda promowane i sprzedawane przez Soft-
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desk. Co wi¢cej —nawet nie beda wykazywane jako do-
chod Autodesku. Tak Ze dla nas beda wygladac jak kaz-
dy inny produkt na rynku.

3D: Tak czy siak, dla wielu bedzie to wygladato jak
konflikt interesow.

D: Tak, moze to tak wyglada¢. Lecz mysle, ze jest to
naturalne przy takich polaczeniach.

3D: W moich rozmowach z producentami w Polsce
réwniez mozna odczué niepewnosé co do przysztoscei.

D: W pelni rozumiem niektore z tych obaw, lecz
mySle, Ze przeprowadzimy to polaczenie profesjonal-
nie. A w panstwach, w ktérych nie mamy silnych aplika-
cjina rynku AEC, bedziemy mogli oczywiScie poméc w
dotarciu produktow Softdesku na rynek.

3D: Tak, mysle, ze trochg wyjasnilismy ten temat. Zna-
my tez globalng sytuacj¢ — AutoCAD 14 juz w zasadzie
jest, Autodesk Mechanical Desktop 2 nadchodzi. Poro-
zmawiajmy o rynku produktow GIS. Jeden juz si¢ pojawit
—to AutoCAD Map, a wiem, ze Autodesk pracuje nad co
najmniej kolejnymi dwoma: maja to by¢é Autodesk World i
Autodesk Map Guide. Kiedy mozemy ich oczekiwaé?

D: JesteSmy bardzo blisko zakonczenia polskiej
wersji AutoCAD Map 1 — powinna ukazac si¢ pod ko-
niec kwietnia. Zlokalizowana wersja AutoCAD Map 2
pojawi si¢ wkrotce potem — powinna by¢ gotowa w polo-
wie lipca. OczywiScie zadbamy o to, zeby klienci,
ktorzy kupuja wersje 1, otrzymali darmowy upgrade do
2 —musimy zadba¢ o to, aby mieli Swiadomos¢, Ze to jest
najlepszy produkt. Angielska wersja Autodesk World,
naszego produktu GIS, bedzie gotowa pod koniec maja i
wtedy tez rozpoczniemy sprzedaz tego programu tutaj.

3D: AutoCAD Map jest oparty na AutoCAD-zie, a Au-
todesk World nie...

D: Autodesk World to calkowicie nowy produkt, nowa
technologia. Jest to takze, podobnie jak Softdesk, tech-
nologia zakupiona przez Autodesk, tym razem od polu-
dniowo-afrykanskiej firmy.

3D: Bedziecie oferowac dwa produkty przeznaczone
na ten sam rynek. Jaka jest podstawowa rdznica pomig-
dzy AutoCAD Map i Autodesk World?

D: AutoCAD Map jest oparty na programie CAD-
owskim, a CAD stanowi jedynie drobng czes$¢ systemow
informacji geograficznej. Z drugiej strony Autodesk
World jest pelnym systemem GIS: ma wbudowany sy-
stem baz danych, moze czytaé i zapisywa¢ dowolne dane,
posiada bardzo dobre narzedzia obrdébki obrazu oraz
analizy. I nie jest obciazony procesorem CAD.

3D: Naile Autodesk World bedzie si¢ komunikowaé z
AutoCAD-em?

D: Praktycznie idealnie.

3D: Czy to znaczy, ze jezeli kto$ kupi dzisiaj Auto-
CAD Map, to nie bgdzie miat zadnych probleméw z
przenoszeniem danych do Autodesk World?

D: Wiesz, jest jedna ciekawa rzecz: Autodesk World
potrafi otworzy¢ rysunek AutoCAD-a szybciej niz sam
AutoCAD. Mamy tam Swietny zespol programistow.

3D: Szybciej niz AutoCAD r13?

D: Nie jestem pewien, ale zdaje mi si¢, Ze porowny-
waliSmy go z r13.

3D: Tak, przy czym chyba nie byto nic wolniejszego
od r13, jezeli chodzi o otwieranie plikow.

D: Autodesk Map Guide natomiast jest produktem

opartym na Internecie, z Web Guide mozesz tworzy¢ stro-
ny www, ktore posiadaja informacje GIS, dane GIS. Od-
powiada potrzebom wielu firm, ktére chca stworzy¢ wia-
sne intranety.

3D: Mozna zauwazy¢ wyrazne ukierunkowanie si¢ wa-
szej firmy na Internet: niedawno ukazat si¢ Internet Publi-
shing Kit dlar13 wraz z plug-in’em Whip! dla przegladarek,
mozliwosci internetowe sa wbudowane w AutoCAD r14, a
teraz wypuszczacie oparty na sieci Autodesk Map Guide.

D: Jest to zwiazane z naszq strategia tworzenia opro-
gramowania gotowego dla sieci. Wierzymy, ze przyszlos¢
lezy w zespolach wspoélpracujacych poprzez Internet: to
wszystko dotyczy wymiany informacji, dzielenia si¢ in-
formacja.

3D: Czy Autodesk Map Guide jest kompatybilny ze
standardem DWF i technologia Whip! ?

D: Nie, to jest calkowicie nowy produkt. Ale moze
on w pelni wykorzystywa¢ produkty Autodesku zwigza-
ne z danymi i, przede wszystkim, z danymi GIS. A co
wazniejsze jest to produkt oparty na technologiach
wektorowych, a nie rastrowych, ktére z reguly sa znacz-
nie wolniejsze.

3D: Ale DWF jest réwniez oparty na wektorach?

D: Tak, jednakze DWF jest formatem specjalnie
przygotowanym dla AutoCAD-a, pozwalajacym na szybki
dostep do danych poprzez Internet. Jest jeszcze jedna
interesujaca rzecz, ktora wiaze si¢ z tym, o czym roz-
mawialiSmy wcze$niej: Map Guide to takze zakupiona
technologia — tym razem od firmy kanadyjskiej.

3D: Tak si¢ teraz robi interesy. Pomowmy teraz o spe-
cyfice Europy $rodkowo-wschodniej. Na swiecie wszy-
scy oczekuja w napigciu czternastki, tutaj idzie wam wy-
jatkowo dobrze. Jak Pan mysli, z czego wynika taki wta-
$nie stan? Czy ma Pan wlasna opini¢ dotyczaca przy-
czyn tej eksplozji rynku?

D: Przede wszystkim rynek tutaj nie jest jeszcze
dobrze spenetrowany. Wciaz coraz wigcej klientow jest
gotowych zainwestowa¢ w systemy CAD lub podobne:
chcg oni osiagnaé wyzsza produktywnosé i wyzsze do-
chody. Rowniez obroty firm rosna. Kolejnym istotnym
czynnikiem jest to, Ze uzyskujemy coraz lepsze wyni-
ki w walce z rynkiem nielegalnego oprogramowania —
nadal jednym z najpowazniejszych probleméw w tych
krajach jest powszechno$¢ piractwa. Ale jest z tym co-
raz lepiej. W dodatku, istotny wplyw na nasze wyniki
ma takze szybki rozwaj polskiej gospodarki.

3D: Kolejne pytanie rowniez dotyczy tej czesci ryn-
ku, ktora przynalezy Autodeskowi. Wydaje mi sig, a Pan-
ska firma najprawdopodobniej posiada takie dane sta-
tystyczne, ze liczba 0sob, ktére przechodza z jednego
programu CAD na inny (powiedzmy z AutoCAD-a na
Microstation) jest minimalna, tak ze najwazniejszy mo-
ment w zdobywaniu nowych klientow to chwila, w kto-
rej decydujq si¢ oni na konkretny program. Inne firmy
maja bardzo agresywne kampanie nakierowane na przy-
ktad na studentéw. Czy planujecie co$ takiego w Pol-
sce?

D: Studenckie wydania byly bardzo popularne
w Niemczech i Stanach Zjednoczonych. Jednak w Polsce
ipozostalych krajach wschodniej Europy powaznym pro-
blem jest piractwo komputerowe. Nawet w Niemczech spo-
tykaliSmy si¢ z bardzo cz¢stym kanibalizowaniem opro-
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gramowania — przez co rozumiem wykorzystywanie stu-
denckiej edycji do ukrycia nielegalnego oprogramowa-
nia. W zeszlym roku sprzedaliSmy tam 45 000 wersji
studenckich, ale generalnie Niemcy nie osiagnely plano-
wanego poziomu sprzedazy. Podejrzewamy, Ze jednym z
powodow byla sprzedaz wersji studenckich. W Polsce
mamy bardzo udany program edukacyjny. Jako firma wio-
daca w projektowaniu uwazamy, ze naszym zadaniem jest
udostepnianie najlepszego oprogramowania szkolom i uni-
wersytetom na bardzo atrakcyjnych warunkach. Dzisiaj
coraz wigcej inzynieréw i projektantow ksztalci si¢ na
naszych produktach. To pomaga firmom, poniewaz nie
musza one wydawac az tyle pieni¢dzy na trening i szkole-
nia swoich inzynierow.

3D: Badacie wigc lokalne rynki i dla kazdego z nich
przygotowujecie strategi¢ lokalng osobno?

D: Tak, zawsze przygladamy si¢ warunkom miejsco-
wych rynkdéw i do nich dostosowujemy nasza firmowa
strategie. W Polsce przeprowadzamy bardzo udany pro-
gram edukacyjny z Autoryzowanymi Centrami Szkole-
niowymi w sferze komercyjnej z jednej strony, a z dru-
giej zapewniajac dostep do oprogramowania uniwersy-
tetom i szkolom.

Pytales si¢ rowniez o sprawe przechodzenia z jed-
nego produktu na inny, konkurencyjny. Moim zdaniem,
koncentrowanie si¢ na konkurencji byloby w przypad-
ku Autodesku bledem z dwoch powodow. Po pierwsze,
naszymi klientami sg ludzie, ktérzy chca inwestowac
teraz i w przyszlosci. Totez przede wszystkim musimy
odpowiadac ich potrzebom, oni sa naszym celem i im
musimy pomagaé. Drugi powdd — klientowi jest bardzo
trudno przejs$¢ z jednego produktu na inny — w prakty-
ce oznacza to zmiang sprzetu, szkolenia uzytkowni-
kow oraz problemy z transferem danych.

3D: Tak, dlatego pytalem o strategie tapania poten-
cjalnych klientow w momencie, gdy musza zdecydowac,
ktérego z produktow beda uzywacé przez ,reszte swoich
profesjonalnych karier”. Problemy przenoszenia si¢ na

inny program znam z pierwszej reki. Od dawna uzywam
AutoCAD-a, ale gdy zobaczylem studencka wersje Mi-
crostation 5 postanowitem skorzysta¢ z faktu, ze wciaz
jeszcze bytem studentem. Ale, gdy z jednej strony miatem
do przeczytania trzy tomy dokumentacji, a z drugiej stro-
ny gonity mnie terminy projektéw... projekty musiaty wy-
graé. Program wygladat §wietnie, robit catkiem niezte ren-
deringi importowanych z AutoCAD-a modeli, ale projek-
ty zawsze musialy by¢ gotowe na konkretny termin, a
wigc robilem je nadal w AutoCAD-zie i tak juz zostalo.

Zakonczmy nasza rozmowe odmiennym pytaniem.
Prosze mi powiedzie¢, co Pan sadzi o Polsce ogodlnie,
niekoniecznie z punktu widzenia Autodesku. Co spra-
wia Panu najwigksza przyjemnos¢ w pracy tutaj?

D: Najbardziej lubi¢ tutaj ludzi, a w szczegoélnosci
partnerow, z ktérymi pracuje. Spotkania z nimi sa dla
mnie zawsze przyjemnoscia. Zdaja si¢ by¢ bardzo opty-
mistyczni, jezeli chodzi o przyszlo§¢, rowniez
o przyszto$¢ rynku. Nigdy nie narzekaja, rzadko sty-
sz¢ ludzi méwiacych o problemach. Ludzie tutaj bardzo
mnie ekscytuja. Co jeszcze tutaj widze¢? Polska to
ogromny kraj, ktory juz wkrotce bedzie si¢ gwaltow-
nie rozwijal. Potrzebuje rozwoju, to znaczy juz jest
calkiem niezle, jezeli chodzi o poziom rozwoju, ale po-
trzebuje infrastruktury. Wezmy dla przykladu drogi—
przejazd z Krakowa do Mielca zajal mi cztery godziny,
a w koncu to niewiele ponad 150 km. Rozwdj infra-
struktury pozwoli podnie$¢ standard zycia wszystkich
ludzi. Zycie w Polsce musi by¢ bardzo podniecaj ace
imacie przed soba bardzo intersujaca przyszios¢. Podo-
ba mi si¢ tutaj.

3D: Dzigkuje.

Nasza rozmowa odbytla si¢ w trakcie spotkania czton-
kéw Ogolnopolskiego Stowarzyszenia Uzytkownikdw
AutoCAD-a, 17 kwietnia 1997 w Mielcu.
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