Minianketa nejen o Invexu 2001

Kdyz se rekne Invex...

V souvislosti s milovymi kroky se blizicim dalSim roénikem brnénského
Invexu, akci nékterymi zatracovanou, nékterymi naopak velmi
chvalenou, jsme oslovili predstavitele nékterych ¢eskych i zahrani€nich
firem a poptali se na jejich nazor.

Polozili jsem tedy nasledujici tfi otazky a pozadali o jejich zodpovézeni.

1. Jaky je vas nazor na veletrh Invex, z jakych divodu se ho uc€astnite (neucastnite) a ¢im se zde
hodlate prezentovat?

2. Jak vnimate v soucasné dobé ne pfili§ dobrou situaci pro IT firmy a jak se s ni vyrovnavate?

3. Jak jste spokojeni s dosazenymi vysledky a jaké jsou vaSe plany do budoucna?

Michal Metlicka, reditel firmy Adobe pro CR, Slovensko, Polsko a

Mad'arsko

1. Adobe Systems se bude opét u€astnit veletrhu Invex, tentokrat ale v pavilonu V. Invex je pro nas
klicovym veletrhem, na kterém mame moznost setkat se s naSimi sou¢asnymi i budoucimi zédkazniky a
osobné jim pfedvést technologie a feSeni, které nabizime. Letos klademe dlraz hlavné na ¢eskou verzi
Adobe Acrobatu 5.0 a souvisejici feSeni pro spravu dokumentu, pfedvedeme i Eeskou verzi Adobe
Photoshopu 6.0 a fadu dalSich novinek v oblasti DTP, digitédlniho videa i web designu.

2. Vzhledem k Sirokému portfoliu produktd mame dobrou pozici, coz dokazuji i nase finanéni
vysledky, které jsou velmi pozitivni ve srovnani s fadou nasich konkurentd. Pokud bych mél mluvit o
nasem regionu, kterym je stfedni a vychodni Evropa, tak jsme Zadny pokles zajmu nezaznamenali, ba
pravé naopak.

3. S nasimi dosavadnimi vysledky jsme pomérné spokojeni, pfestoze mame samoziejmeé oblasti,
kde bychom radi dosahli zlepSeni. Mame fadu novych produktu, které maiji obrovsky potencial, a na nas
je, abychom dokazali pfesvédcit uzivatele o jejich kvalitach.

Josef Javora, reditel firmy AGORA plus

1. Invex je nejvétsi vystavou IT a komunikaci v na8i zemi. Nemame lep$i pfileZitost ukazat
zakaznikiim nase zbozi. Kazdy vi, Ze vidét je lepSi nez slySet a sahnout si je lepSi nez vidét. Ukazeme
tedy to, co si myslime, Ze za to stoji: kvalitni monitory, data storage zafizeni, GSM telefony, komunikéatory,
pfisluSenstvi a aplikace.

2. Nasli jsme si takové misto na trhu, kde je rozvoj mozny. K dneSnimu dni nam obrat vzrostl o 122
% oproti stejnému obdobi lofiského roku a neni to na Ukor marze. Jsme relativné mala firma a umime se
stavu na trhu rychle pfizpUsobit.

3. S vysledky mizeme byt jisté spokojeni. Jsme si védomi, Ze pfi narlstu, jaky mame, je nutné
udrzet pfizpusobivost trhu.

Ales Ruzicka, reditel marketingu a rozvoje sluzeb, Aliatel

1. Invex povazujeme za nejvyraznéjsi veletrh v oblasti IT v CR. Leto$niho roéniku se zG&astnime
predevsim prostfednictvim riznych pfednasek na odbornych konferencich a v diskusnich férech. Budeme
mit také vlastni pfispévky v rdmci E-zony a pro nade zakazniky pfipravujeme i sadu prezentaci
predstavujicich nase novinky.

2. Trendy v oblasti IT a telekomunikaci jsou Uzce provazany. Dynamika ristu se sice v poslednich 18
mésicich sniZzila, ale stale pfedstihuje ostatni oblasti. Aliatel jako poskytovatel vefejnych
telekomunikaénich sluzeb je proti IT firmam v ponékud lepsi situaci, ale také musel pfizpusobit néktere
planované predstavy sou€asnému vyvoji.

3. S pfihlédnutim nejen k celkové niz§imu realnému trhu pokladame dosazené vysledky za
uspokoijivé. Dvojnasobny narust nasich trzeb v meziro€nim srovnani hovofi sam za sebe. V mnoha
oblastech jsme ve svych planech nemuseli redukovat nic. Tam, kde mél Aliatel tradi¢ni silnou pozici, jsou
vysledky dokonce vys$Si, nez jsme planovali (napf. v hlasovych sluzbach byla ale nase oekavani mirné
nadsazena). S uspokojenim vSak muzeme Fici, Ze dnes obsluhujeme jiz nékolik set spokojenych
"hlasovych" zakaznikd a chceme nabizet komplexni nabidku telekomunikacnich sluzeb v garantované



kvalité.

Milivoj Uzelac, reditel spole¢nosti Altron pokud nebude misto, Ize
vyhodit jako treti

1. Invex je dnes prestizni zalezitosti. Pfinasi nam cenny kontakt s odborniky, obchodnimi partnery a
novinafi, kterym muazeme dokazat, ze jsme schopni jit s dobou. V oblastech telekomunikaci, mobilni
telefonie a datové komunikace poskytujeme Spic¢kové zalozni zdroje, instalované zalozni zdroje, DC
systémy, zdroje nepfetrzitého napajeni, stabilizované napajeci zdroje, pfepétovou ochranu pro vypocetni
techniku a monitorovaci a fidici SW pro UPS. Soustfedime se na prezentaci monitoringu a komunikace
zdroji UPS, MG a DC systémd.

2. IT trh ve stfedni a vychodni Evropé dozrava a bohuzel pad NASDAQ troSku snizil jeho dynamiku.
| kdyZ se béh véci zpomalil a u nékterych nasich IT projekt doslo ke zméné ¢asového harmonogramu,
presto Uspé&sné pokraduji. Utlum na IT trhu v nagem regionu nemuze trvat dlouho. Navic jsme
dodavatelem do bankovnictvi, které za€ina nabizet nové sluzby na bazi call center nebo net banky, a tam
se bez naSich technologii neobejdou.

3. Jsme velmi spokojeni, protoze restrukturalizace v Altronu znamenala zvySeni efektivity a podilu na
trhu, coz pfineslo vétsi zisky a umoznilo zvétsit nas tym. Do konce roku pfipravujeme projekty tykajici se
exportu dieselagregatll a celého know-how, tj. pfipravujeme padu pro vytvoreni jinych Altron( v okolnich
zemich, dalSim aktualnim projektem je pronajem zalozniho napajeni jako alternativa k prodeji nasich
zafizeni. Snazime se rozvinout Uplné novou skupinu produktl - presné klimatizaéni jednotky, které uz
najdete v nasi nabidce.

Ivan Habovéik, feditel APC pro CR a SR

1. APC kazdy rok pribézné vyhodnocuje navratnost jednotlivych marketingovych aktivit a nasledné
pak alokuje investované zdroje. Tento rok se Invexu u€astnime. A pak znovu vSe podtrhneme a scitdme
vysledky. Obecné jde dnesni trend spiSe od prezentaci na velkych akcich smérem k vétSi segmentaci a
specializaci podle zdkaznickych skupin. Dort pfipraveny ko&i¢kou a pejskem také nebyl moc stravitelny, i
kdyZ suroviny nemély chybu...

2. Propad se tyka zejména firem zavislych na prasklé dotcomové "bubliné", tedy nékolika oblasti
internetové infrastruktury. APC ma podstatné Sir§i zabér, navic je jedni¢kou na trhu UPS. Svym relativnim
podilem v nékterych oblastech se nas kus kola¢e podoba postaveni Microsoftu nebo Cisca. | kdyz nase
absolutni objemy jsou oproti t&mto gigantiim samozfejmé mnohem nizs$i. V tomto roce v CR zatim
dosahujeme solidniho rastu, zadny "tuk" se ve firmé nepéstuje, cilem je efektivnost a kvalita.

3. Podstatna je cesta, nikoli samotny cil. Proto je pofad co zlepSovat. Obecné trendy v oblasti IT se
prosazuji i v naSem UPS rybniku. Nebudeme tedy znovu vynalézat kolo, ale spiSe skladat uz jinde
fungujici véci k sobé tak, aby zakaznici dostavali od nas nejenom skvélé vyrobky, ale i perfektni sluzby. A
to po cely Zivotni cyklus koupeného produktu.

Hana Souckova, Marketing Manager APP Czech

1. Spoleénost APP byla jednou z prvnich velkych IT firem, které se Invexu rozhodly neu&astnit, bylo
to v roce 1997. Mezi hlavni dlvody patfila zména zaméreni spolecnosti - od pfedprodeje SW a HW ke
sluzbam s vysokou pfidanou hodnotou - a tim i zména cilové skupiny, zména struktury navstévniku -
prevazuji Skolni vypravy, popfipadé fandoveé, nikoliv zastupci managementu firem - a v neposledni fadé
stale stoupajici finanéni naklady v porovnani s celkovou vytéznosti a efektivitou

2. Nemyslim si, Ze by se naSe spoleCnost nachazela ve Spatné situaci. Naopak, jiz tieti Ctvrtleti jsme
ukondili nase hospodareni se ziskem. Jako jeden z hlavnich divodu vidim pfedev§im ménici se orientaci
spole€nosti na trhu. Zatimco pred péti lety vétSina firem hore¢né nakupovala SW, situace dneSnich dnu je
charakterizovana spise snahou, jak nejlépe tyto SW vyuzit na podporu vlastniho podnikani. A prave tyto
sluzby poskytuje spole¢nost APP svym klientiim.

3. Jak jsem jiz uvedla, hospodarské vysledky nasi spolecnosti patfi k rekordnim za celou jeji
dvanactiletou historii. Nade plany do budoucna po¢itaji s dalSim rozvojem sou¢asného zaméreni, tzn.
poskytovat nasim zakaznikim kompletni servis, a to jak co se ty¢e produkt(l, tak pfedevsim co se tyCe s
tim souvisejicich sluzeb.

Olga Latova, obchodni feditelka firmy Borland
1. Invex jiz pro fadu firem neni hlavni udalosti roku. Stale vice na ném jsou vidét dodavatelé
mobilnich telefond a dalSich podobnych zafizeni a ja odhaduji, ze €asem se pfeméni na trzisté spotfebni
elektroniky a sluzeb, na némz si budou moci hlavné drobni uzivatelé vyhodné nakoupit. Povazuiji to za



celkem logicky vyvoj. SW i HW technologie se rychle vyviji a méni, vétSina novinek vznika ve Statech, ale
jiz druhy den po jejich ohlaseni najdete na internetu spoustu informaci. Takze svétové "novinky"
prezentované na Invexu jiz vétSinou kazdy zna. Borland se letos poprvé po péti letech neucastni jako
vystavovatel, nebot odborné seminare a konzultace nam v posledni dobé pfinaseji mnohem vétsi
obchodni efekt. Budeme mit ale dvé pfednasky v E-zoné.

2. Obchody se sice v sou¢asné dobé neuzaviraji tak snadno, jako dfive, nicméné podniky stale do IT
investuji a investovat budou, nebot je k tomu nuti informacni boom, ktery pfinesl internet. Jde o to, zda je
dodavatel schopen poskytnout komplexni servis, zda se k zakaznikovi chova solidné a samoziejmé je
dalezité, aby nabizel solidni produkty. Obrat i &isty zisk spolegnosti Borland v CR stale roste a rozsitujeme
nase aktivity. A co se tyka Borland Software Corp. - vzhledem k tomu, Ze Borland patfil mezi prvni firmy,
které rozeznaly vyznam Javy, mame dnes velmi dobrou pozici a v poslednich dvou kvartalech
zaznamenavame dramaticky nardst vynosu (20 %) i Cistého zisku (60 %).

3. Stale se da spousta véci vylepSovat. Borland momentalné velmi intenzivné rozSifuje svoje aktivity
na Slovensku, kde jsme otevreli pobocku a pravé zahajuje ¢innost Skolici stfedisko, prazska pobocka se
koncem zafi stéhuje do vétSich prostor. Co se tyka produktli, napiname hodné sil do oblasti Javy a Linuxu
a bojujeme o velké zakazniky hledajici solidni feSeni pro své aplikace pro elektronicky obchod. Borland
pfinesl v posledni dobé fadu vynikajicich feSeni - je tfeba s nimi dikladné obeznamit nas trh.

FrantiSek Provaznik, reditel a predseda predstavanstva CHG Trade

1. NaSe spolecnost se pravidelné od roku 1991 zucastfiovala Invexu, ktery se v souvislosti se
zménami probihajicimi v celém oboru IT zacal profilovat do ¢asti B2C a B2B. Leto3ni pfestavka v nasi
pfedchozi nepfetrzZité sérii uCasti na Invexu ndm umoZziuje nezavisly monitoring a jeho vyhodnoceni,
zejména s ohledem na nasi u€ast v roce 2002.

2. PrestoZe situace neni zvla&t tiziva, nuti spole€nosti, aby se zamyslely nad svym dal$im
sméfovanim a zvazovaly efektivitu a vlastni pfinos zakaznikim. Firma Toshiba brzy pfijde na trh s novymi
produkty, které budou zasahovat segmenty trhu, na kterych nebyla dosud pfili§ znama. | my v tomto
vidime nova pole pusobnosti, ktera budeme v nasledujicim roce intenzivné rozvijet. Véfime, ze dnesni
vahani trhu s IT produkty je jen doCasné a ze zlepSeni na sebe nenecha dlouho &ekat.

3. Mobilni vypogetni technika znagky Toshiba si od roku 1991 vydobyla v Ceské republice vysadni
postaveni. Za timto Uspéchem stoji kromé kvality pocitact Toshiba i spole¢nost CHG Trade, jediny
autorizovany distributor této znacky na izemi Ceské republiky (loni spoleénost CHG TOSHIBA zahéjila
restrukturalizaci a oddélila obchodni a servisni ¢innost do dvou samostatnych subjektt - CHG Trade a
CHG Service). Pocitame s velmi uzkou spolupraci s nasim zahraniénim partnerem Toshiba Europe a
planujeme rozsifeni sortimentu a posun od "pouhého” prodeje vypocletni techniky k nabidce komplexnich
feSeni v oboru IT.

Jan Zadak, generalni feditel Compaq Computer CR

1. Invex povazuji za vhodnou platformu k formalnim i neformalnim setkanim s lidmi, ktefi plsobi v IT
nebo se okolo této branze pohybuiji. Proto jsme zvolili Compaq kavarnu jako zakladni "stavebni prvek"
nasi Ucasti. Z Siroké nabidky produktl a sluzeb budeme prezentovat wireless a PDA technologie a nové
produkty zejména pro SMB segment.

2. Koncentraci na kvalitu nasi prace a spokojenost nasich zakaznik(.

3. Vysledky ¢eské pobocky spole€nosti Compaq za prvnich devét mésict roku 2001 jsou nejlepsi v
historii. NarUst obratu dosahl cca 25 %. Pokud bude spojeni firem Compaq a HP schvaleno, jisté to bude
mit rozhodujici vliv na dalSi plany.

Gabriel Berdar, feditel spoleénosti Dell CR pokud nebude misto, Ize
vyhodit jako druhy

1. Je to jednoznaéné nejvyznamnéjsi ICT udalost v CR. Spoleénost Dell se veletrhu bohuzel
dlouhodobé neucastni, protoze v ramci EMEA jsou ureny akce v jinych zemich. Nicméné pro ¢eskou
pobocku je obdobi veletrhu Invex velmi sledované.

2.V porovnani s konkurenci je na tom Dell celosvétové mnohem lépe, v druhém &tvrtleti dosahl
prakticky stejnych trzeb jako ve stejném obdobi lofiského roku. Celosvétové na zmensujicim se trhu
prodal meziroéné o 19 % vice vyrobkd, tzn. ziskaval podil na trhu ve vSech segmentech na ukor
konkurence.

3. Ceska pobocka Dellu patfi mezi nejlépe hodnocené poboéky v Dellu - coZ bylo mj. jednim z
hlavnich diivod nedavnych navstév nejvysSich predstavitelt firmy M. Della a P. Bella u nas. Pokud jde o
dalSi vyhled, rast IT i PC trhu je, myslim, GUzce svazany s rlistem ekonomiky, ktera se i pres veskera
oCekavani nadale vyviji cyklicky. To znamena, ze pfi o€ekavaném oziveni ekonomiky bude



pravdépodobné i trh ICT vykazovat vyraznéjsi znamky oziveni v roce 2002 - 2003.

Libor HoSek, marketingovy reditel, Fujitsu Siemens Computers
1. Ugast na Invexu je spi$e prestizni zaleZitosti. Aby byl veletrh mistem, kde se vystavovateliim
vyplati pfedvadét nové technologie a produkty, musi byt navratnost viozenych investic vyrazné vyssi. To
je také duvod, pro¢ se Fujitsu Siemens Computers veletrhu pfimo neucastni. Produkty FSC ale najdou
navstévnici ve stancich nasich partner(. Jako specialni "invexovskou" nabidku jsme pfipravili sadu
pocitate SCENIC T s 1GHz procesorem Intel Pentium Ill a 15" LCD monitorem C384FA M s doporu¢enou
koncovou cenou 39 900 K& bez DPH.
2. Konkurence je stale vétSi. Nezbyva nez tvrdé pracovat a pfichazet s produkty, které jsou pro
mistni trh zajimavéjsi nez produkty, které nabizi konkurence.
3. Spokojeni doufam nebudeme nikdy, protoze vzdy je co zlepSovat. Pokud jde o plany do budoucna,
myslim, Ze stadi fici jediné: Pokud budou spokojeni nasi zédkaznici, ostatni uz pfijde samo.

Alexander Winkler, vykonny provozni reditel, Eurotel
telekomunikacni tematikou. Spole¢nost Eurotel se tradi¢né veletrhu Invex Ucastni, bude prezentovat nové
sluzby, které se nejen staly pilifi v nabidce Eurotelu, ale i zZlomem v oblasti mobilnich technologii v CR.
Premiérové se stanek Eurotelu predstavi v "zetku" a nabidne vedle sluzeb pro Sirokou vefejnost i
specialni feSeni pro naro¢né uzivatele z fad firemnich zakaznika.

2. Mobilni komunikace nezaznamenavaiji Zadnou stagnaci, naopak patfi v CR mezi nejrychleji se
rozvijejici odvétvi. Eurotel, jako vedouci mobilni operator v CR, se na tomto rychlém ristu  velkou mérou
podili.

3. Diky Sifi a kvalité nabizenych sluzeb Eurotel trvale vykazuje staly nar(ist zakaznické klientely a
udrZuje si své pevné postaveni. V budoucnosti se i nadale budeme soustfedit na rozSifovani
inovativnich sluzeb s pfidanou hodnotou, jako jsou napfiklad nové SMS sluzby, vysokorychlostni datové
prenosy HSCSD a GPRS a nové sluzby Juice.

Tomas Hofer, marketing manager, GRISOFT SOFTWARE

1. Invex je stale, navzdory klesajicimu poctu navstévnikil i vystavovatell, nejvétsi akci tohoto druhu
v Cesku. Uz to by stagilo jako diivod nasi uéasti. Nicméné navic se napfiklad chceme ukazat tém, ktefi na
Invex zamifi, jako skutecni lidé z masa a kosti, ne virtualni existence dostupné pouze prostfednictvim
internetu a elektronické posty.

2. Nase spolec€nost, upfimné fe€eno, nepocituje svou situaci ani obecnou situaci na trhu IT jako
Spatnou. Nepfislusi mi vyjadfovat se k situaci v segmentech HW a "e-firem", prost& mam pocit, Ze fada
véci "funguje" lépe nez minula léta, napfiklad platebni a "licenéni" kazen obchodnich partnera a klientd.
Skute€nym problémem je na druhé strané nedostatek kvalitnich vyvojovych pracovnikd, ochotnych
pracovat, ne byt pouze zaméstnanych.

3. Plan posledni pétiletky 20. stoleti jsme splnili, nyni musime uvédoméle pracovat na zvySeni
efektivity prace a zhodnoatit ji u nas i na zahranicnich trzich.

Karel Vavruska, PR Manager spole¢nosti Hewelett-Packard

1. Veletrhu Invex se Hewlett-Packard zu&astfiuje pravidelné s vyjimkou prvniho ro¢niku. PovaZujeme
jej za nejvyznamné;jsi veletrh informaénich a telekomunikaénich technologii v Ceské republice. V leto$nim
roce je nase expozice zamérena zejména na koncové zakazniky a malé a stfedni firmy.

2. Situace, tedy utlum celého IT trhu, je néco, co mizeme jen tézko ovlivnit. Ale Zzadné obecné
trendy nezmensuji nase Usili poskytovat stale vysokou uroven sluzeb: kratit mizeme na naSi strang, ale
zakaznik na "vystupu" dostava stéle stejnou kvalitu, bez ohledu na "vstupni” situaci.

3. Spokojenost je prvni krok k netspé&chu. V Ceské republice jsme Uspésni, patfime mezi
nejoblibenéjSi a nejvétsi spole€nosti, a to nejen v oblasti IT. V nékterych segmentech mame majoritni
podil na trhu, ale vzZdy mizeme byt jesté lepSi. TakZe ptate-li se na plany - snad nespokojit se s tim, Eeho
jsme jiz dosahli.

Monika Pavli¢kova, Integrated Marketing and Communication Manager,
IBM Czech Republic

1. Pokud smim mit hodné& osobni pohled na veletrh Invex, tak je ur€itou sou¢asti mého Zivota.
Absolvovala jsem vSechny, coz znamena celkem 50 dn(i vystavniho Zivota a nepocitanych dnu pfiprav a
zpracovani. Obchodni pohled na Invex odpovida vyvoiji, ktery je zfejmy. Od "prikopnickych" zacatk po



¢im dal tim profesionalnéjSi snahu tém spravnym lidem ukazat vhodna feseni. Spole¢nost IBM se
veletrhu Ucastnila pravidelné se stejnym cilem - vysvétlit svlj pohled na byznys v elektronickém svété.
Leto$ni expozice je pfipravena pod heslem "Zijeme e-business", a to ve spolupraci s obchodnimi partnery
IBM.

2. Nezaznamenali jsme "ne pfili§ dobrou situaci". Spole¢nost IBM prokazuje dlouhodobé stabilni
vysledky. Ti, kdo z IT délaji samostatnou kapitolu, se od nas liSi. My délame v3e pro to, aby se IT staly
samoziejmou soudasti kazdého byznysu. A pokud je vas byznys "postaven" na Uspéchu vasich
zakaznikl, pak se musite z tohoto Uspéchu tésit spole¢né.

3. Kdyz chcete jit dopfedu, tak nikdy nesmite byt spokojeni s dosazenymi vysledky, nemyslite? A ja
bych nerada, abychom diky naSemu postaveni na trhu "usnuli na vavfinech". Nechceme hovofit o e-
businessu jako o né¢em mimoradném. Chceme stale vysvétlovat a ukazovat, ze jde pouze a jen o byznys
a Ze IT mohou vyrazné ovlivnit jeho efektivitu a Gspé&snost. Ze IBM je tady pro v&echny, ktefi to s
byznysem mysli vazné. Kazda firma, kazdy podnik ma pravo si zvolit partnera, kterému davérfuje, a IBM je
se svou nabidkou, zazemim a devadesatiletou zkuSenosti pfipravena tuto divéru nezklamat.

Leos Kalandra, Marketing Dept., LEVI International

1. Invex z(stava i pfes upadajici zajem mnoha vystavovatel(i nejvétsi akci tohoto druhu v Ceské
republice. Myslime si ale, Ze u€ast pro nas neni pfinosem. Proto ani letos nas stanek na Invexu
nejrozsahlejSi prezentace bude probihat v Game Hall. Pfedstavime LYNX Game s NHL2002, vykonné
pocitaCe s procesory AMD Athlon a grafickymi kartami GeForce3.

2. Spoleénost LEVI International je nejvétSim distributorem PC komponent na &eském trhu. | my
jsme zaznamenali problémy na trhu IT, které vidime pfedevSim v klesajicich cenach pocitatovych
komponenty, napf. pocitacové paméti klesly v praméru na polovinu cen roku 2000. | pfesto si ale
zachovavame zdravy rust obratu ve vySi pfesahujici 30 %.

3. Jsme spokojeni s nasimi vysledky (34,4% nardst obratu, zisk vysSi o vice nez 48,1 %) a véfime,
Ze se nam je podafi v zavéru roku jesté zlepsit. Velmi nas tési predevsim slibné se rozvijejici projekt
prodeje pocitatovych sestav LYNX, velkou pozornost vénujeme mobilni telekomunikacni a vypocetni
technice. Intenzivné pracujeme na optimalizaci vSech procesu probihajicich ve firmé a na zkvalithovani
sluzeb nasim zakaznikdm, planujeme pfemisténi brnénské centraly spole¢nosti do nového logistického
centra.

Tim Cobbold, vykonny reditel LLP Group

1. N&S marketingovy rozpocCet byl pfevazné vyuzivan pro jiné oblasti, nez jsou vystavy a veletrhy.
Navstévnici Invexu nepatfi pfili§ mezi nasi zdkaznickou skupinu a v poslednich letech mame spiSe pocit,
Ze na obdobnych veletrzich pfibyva hodné studentd. Pfima navratnost investic na vystavach je velmi
nizka, ale oceriujeme komunikaci s lidmi s branze, ziskavani novych kontakt(, zvySeni povédomi o
spole€nosti apod.

2. Urcité je dulezité byt flexibilni a drzet krok s nejnovéjsimi trendy a technologiemi.

Cilem LLP je vzdy nabizet doplriujici se obchodni feSeni. Diky nasi kvalité sluzeb mame u nasich
klientd skvélou reputaci. Dobré obchodni vztahy se zakazniky a tim i dobré vysledky nam umozniuji
pokraCovat ve firemnim ristu a expanzi. LLP pracuje na projektech ve vice zemich svéta a zpomaleni
ekonomiky v nékterych zemich na nas nema tak dramaticky dopad.

3. S vysledky za tento rok jsme zatim spokojeni. Nejleps$ich vysledkl jsme dosahli v oblasti
konzultaci a v prodeji finanéniho a obchodniho feSeni SunSystems. Také hodné investujeme do novych
feSeni (napf. B2B feSeni Ariba, time@work ¢i software Pivotal), a to vyhradné z vlastnich zdroju. Do
budoucna hodlame pokracovat v rozvoji nasich novych obchodnich zaméri véetné nabidky SunSystems
a prioritou stale zlistava zajisténi spokojenosti zakazniku.

Jifi Devat, generalni reditel spoleénosti Microsoft
Jaroslav Bengl, ADCU Manager, Microsoft

1. Jaroslav Bengl (JB): Invex je pro nas bezpochyby nejvétsi pfilezitosti pro osobni setkani s naSimi
zékazniky a partnery. V dobé&, kdy naprosta vétsina informaci je dostupna online na internetu, nabyva
pravé tento rozmér Invexu na vyznamu. Pro nas jsou to jednodude feeno takové IT Vanoce a bez nich
by nam bylo smutno. Invex k ¢eskému IT prosté patfi. Tento rok budeme mit celou fadu novinek, od XP
pfes mobility az po .NET a Great Plains. Budeme predvadét Office XP, Windows XP v ¢eské verzi, Mobile
Information Server a posledni mobilni technologie, Visual Studio.NET a celou rodinu .NET server(l, Small
Business Server v ¢eské verzi a poprvé i Great Plains jako souc¢ast nasi expozice. Prictete-li k tomu
exponaty nasich partnerd, at uz se jedna o servery Compaq, Unisys, Dell i storage od EMC2, obchodni



feSeni nasich vybranych partnert, kterych bude tentokrat vice nez dvacet, XML kino s odbornym
programem a zivou pripadovou studii, maji se navstévnici na co tésit.

.NETu na dosah ruky mame pomérné sméla o¢ekavani od pfistich mésicu. Ukazuje se ¢im dal vice, Ze
pro dlouhodoby Uspéch je zakladem fungujici obchodni model a investice do budoucnosti. Divame se
vzdy alespori na 18 mésicl dopfedu a jedna z naSich divizi se pIné vénuje tomu, abychom i za tuto dobu
méli my a nasi partnefi co a kde sklizet.

nez 100mésiéni pusobeni spoleénosti Microsoft v Cesku a na Slovensku. Nejvétsi zajem vzbudily nové
aplikacni servery pro platformu Microsoft .NET. Zde nadale oéekavam vyznamny rist, ktery vbrzku
podpofime i nabidkou modelovych aplikacnich FeSeni poskytovanych na .NET platformé. Tudy povede
cesta k rozvoji softwarovych sluzeb a vzniku distribuovanych aplikaci na internetu zpfistupfujicich
informace kdykoli, kdekoliv a na jakémkoliv zafizeni.

Jifi Malik, obchodni reditel Navision pokud nebude misto, Ize vyhodit
jako prvni

1. Invex jiz dlouho rozdéluje IT vefejnost na dva tabory - jedni se ho u¢astni a nedaji na néj dopustit,
ti druzi se ho demonstrativné neucastni a vidi ho jen v nejhor§im svétle. | my jsme samoziejmé zvazovali
nasi u€ast, ale usoudili jsme, Ze Invex je pro nase stavajici i potencialni zakazniky jednim z mala mist,
kde se s nami mohou osobné setkat, a jako takovy je pro nas svym rozsahem nezastupitelny.
Predstavime spolu s partnery fadu nejriznéjsich oborovych feseni, k vidéni budou i aplikace zaloZené na
modernich technologiich.

2. Velmi dobfe, je pro nés totiz jedineénou moznosti, jak posilit viastni pozice. Za minuly fiskalni rok
jsme nas obrat zvysili o ttméf 50 % a mame vyraznou Sanci na zvy3eni naseho trzniho podilu. Prvni
vysledky ukazuji, Zze nas rast bude i v nastavajicim obdobi pokracovat.

3. Pokud srovnam nase vysledky s celkovou situaci na trhu ERP v Ceské republice, myslim si, Zze
muzeme byt spokojeni. To pro nas vSak v zadném pfipadé neni divodem k necinnosti - pravé naopak.
Pro naSe zakazniky pfipravujeme spoustu novych feSeni napfiklad z oblasti fizeni vztaht se zakazniky
nebo uzivatelské portaly. Pokracujeme ve zkvalithovani sité Navision Solution Center, dokon&ime u v§ech
nasich partner(i zavedeni implementacéni metodologie Navision OnTarget a hodlame posilit nasi pozici na
slovenském trhu.

Petr Adamek, marketingovy manazer NEXTRA Czech Republic

1. Invex v oblasti telekomunikaci stale jesté neni za zenitem tak jako v oblasti IT. Obecné to souvisi s
dynamikou rdstu trhu a jeho liberalizaci. Na Invexu budeme prezentovat feSeni umoznujici firmam
zefektivnit jejich vnitrofiremni komunikaci, konkrétné pak druhou generaci VPN, sluzby ASP a nové
varianty hlasovych sluzZeb.

2. Nase spole€nost se pohybuje v trochu jiném segmentu, ale samoziejmé i my citime zpomaleni
rlstu trhu, i kdyz ne tak vyrazné. Problémem telekomunikaci neni v sou¢asné dobé ani tak nizka
dynamika rastu, jako spi$ nizka pfidana hodnota sluzeb, po kterych je poptavka. To pak vede k velkym
cenovym valkam u jednoduchych sluzeb, jako je pfistup na internet nebo telefonovani.

3. Vysledky hodnotime vzdy aZ na konci Ctvrtleti. Pokud jde o prvni pololeti, dosahla nase
spole¢nost vSech naplanovanych finanénich parametr. Konec roku oéekavame s mirnym optimismem.
Nasim planem do budoucna je udrzet stavajici rast a dosahnout stanovenych cill v oblasti prodeje sluzeb
s vysokou pfidanou hodnotou, jako jsou sluzby ASP a hosting.

Tomas Kudweis, marketing manager, ProCA

1. Nasi u¢ast na Invexu spojujeme hlavné s prezentaci nasich nosnych produktd, novinek nasich
dodavatel(l. Dalsim divodem je samozfejmé kazdorocni pfilezitost setkat se s nasimi partnery, a to nejen
tuzemskymi, ale i zahrani€nimi. Jako posledni a vedlejsi efekt bych uvedl moznost objednat si pocitac za
veletrzni slevu od 5 % do 50 %, kterou si mize kazdy zakaznik tradi¢né vylosovat. Co se tyce
prezentace, nosnymi produkty budou pocitate BRAVE a produkty LG, ur€ité najdete v naSem stanku i
vyrobky firem Intel, AMD, Western Digital, Creative Labs, ELSA, FIC a dalSich.

2. Firmy, které provozuji pouze obchod bez doplfikovych sluzeb pro zdkaznika, maji svou pozici na
trhu stale t&Zsi. Proto je nasim cilem rozsifit portfolio nabizenych produktl a sluzeb nejen v oblasti IT, ale
i spotfebni elektroniky a komunikaci a expandovat nejen v CR, ale i do zahrani&i. Samoziejmé s velmi
rychlym vyvojem IT se stejné rychle musi vyvijet firma a pruzné reagovat na situaci na trhu.

3. Nase firma utrzila za prvni pololeti roku 2001 1,194 miliardy K&, coz je cca 0 36 % vice nez v
lofiském roce. Jsme urcité spokojeni, protoze nasim planem bylo 30 %, ale nespime na vavfinech a



snazime se toto Cislo jesté vice navysit.

Pavel Nemrava, obchodni reditel Software602

1. Invexu se neucastnime jiz potfeti za sebou. VSechny nase produkty jsou prodavany vyhradné
pres internet. Ale tipnu si, ze pfisti rok budeme mit divod o ucasti na Invexu vazné uvazovat...

2. Pro nas je letosni rok lepsi nez minuly, na fijen a listopad pfipravujeme obchodni novinky, takze
leto3ni rok vidime optimisticky.

3. Osvédcil se nam model "produkt zadarmo pfinasi penize" - v tomhle smé&ru jsme spokojeni. Plany
do budoucna se ve stru¢nosti tykaji vyuZiti sedmiletych zkuSenosti s pronajmem softwaru, pfipravujeme
hosting eBiz aplikaci spolu s dokumentovym skladem eDock a samoziejmé budou nové verze produktu -
nékteré stihneme jesté v letodnim roce.

Ivan Helcl, marketingovy reditel Unisys

1.Veletrhu se pfimo neucastnime. Nase hlavni vertikaly zajmu jsou bankovnictvi, telekomunikace,
publishing a nékteré oblasti statni spravy. Invex nam v8ak nové kontakty v téchto sektorech nepfinasi.
Pfipravujeme ale pfekvapeni ve spolupraci s firmou Microsoft v jejich stanku.

2. Pomérné uspésné. Nemame v nasich podminkach vétsi problémy, i kdyz bychom samoziejmé
radi vidéli rychlejsi rist trhu v IT.

3. Radi bychom rozsifovali sv(ij podil spoluprace v naSich vertikalach nejen u stavajicich
zakaznickych partner(, ale ziskavali i dalsi.

Za Chip se ptala Helena Hajsterova

Vogel na Invexu

Stejné jako kazdy rok najdete i nade vydavatelstvi a Casopisy na nejvétsi vystavé vypocetni techniky
a informacnich technologii ve vychodni Evropé. Nas zakladni stan najdete v hale B, ostatné jako kazdy
rok. Stanky s nasimi ¢asopisy pak budou k vidéni prakticky ve vSech halach brnénského vystavisté.

Kromé prodejnich a predplatitelskych aktivit se ale mizete setkat i s nasimi dalSimi akcemi, které
budou smérovany do E-Zony, kde se spole¢né podilime na pofadani pfednaskové akce E-Zona. Ac¢koli
jsem se hodné snazil, kvuli velkému odstupu uzavérky od Invexu v sou¢asné dobé& nemam k dispozici
vSechny konecéné udaje tykajici se pfednasek v této ¢asti Invexu, a proto vas musim odkazat na webovou
stranku www.e-zona.cz, kde najdete prubézné aktualizovany seznam prednaSejicich, pfednasek a jejich
anotaci. V sou¢asné dobé je pro vas pfipraveno asi 60 pfednasek na témata, jako je elektronicky obchod,
zabezpeceni pfenosu dat, certifikacni autorita a digitalni podpis, "posledni mile" v elektronickém obchodu
a spousta dalSich.

Ve &tvrtek 18. fijna 2001 zacgina v 9.30 uz tfeti ronik Antivirové konference. Na ni vystoupi odbornici
z firem AEC, Alwil Software a Grisoft. Zde se dozvite vSe o tom, jaké viry se objevily v posledni dobé a
jaké viry se oCekavaji, o moznostech ochrany dat pfi pfenosech, nastolena bude otazka elektronického
podpisu a jeho bézného pouziti v praxi a dalSi témata. VSe se odehraje opét v administrativni (vySkové)
budové BVV, v sale 102. Podrobné&;jsi a aktualizované udaje k tomuto seminéfi najdete na nasich
strankach www.chip.cz nebo www.vogel.cz. Zatim vam mohu nabidnout pfedbézny program konference:

9.15  Uvitani (Milan Loucky, Vogel Publishing)
9.30  Jak "chytrak" k zavirované siti prisel (Eda Kucera, Alwil Software)

10.00  PocitaCové viry v roce 2001 (Tomas Pribyl, AEC)

10.30  (Ne)viry? (Petr Odehnal, Grisoft Software)

11.00 Reseni bezpeénostnich virovych incidentl ve velkych firmach (Toméas Vobruba, AEC)

11.30  Viry v maskacich (Petr Zahradnicek, Grisoft Software)

12.00  Viry aiinternet 2001 - a co dal? (Pavel Baudi$)

12.45  Diskuse a obcerstveni (vSichni)

Predpokladany konec akce ve 13.30 hodin, vstup zdarma.

Uz jste si mozna zvykli na to, Ze kazdy rok je pro vas pfipravena pivni stfikacka pfed pavilonem B.
Ani letos tomu nebude jinak - stavte se u naSeho stanku pro kupon, a pokud jste pfedplatiteli, kupon na
test Starobrna jste uz urcité nasli v tomto Cisle Chipu. PFijdte posedét na Pocitacové pivni slavnosti! Zde
se budeme moci, pfedevsim odpoledne, setkat s nasimi redaktory a se zajimavymi lidmi z oblasti
informacnich technologii.

The Best of Invex - vloni jsme pfipravili spole€né s dalSimi ¢asopisy vyhlaSeni vyrobku a sluzeb, o
kterych si myslime, Ze néjakym zasadnim zptsobem ovliviuji "chod" informacnich déjin. Ani letos tomu
nebude jinak, a tak se v utery 16. fijna v podvecer sejdeme v tiskovém centru a predame letoSnim



vyhercim ocenéni. Letos se hlasovani v této soutézi zucastni deset magazinl (v abecednim pofadi):

* Computer (Computer Press),

* Computer World (IDG Czech),

* Chip (Vogel Publishing),

* Internet (Trade & Leisure Publications),

* Mobil (Trade & Leisure Publications),

* Mobility (Computer Press),

* PC World (IDG Czech),

* Pocita€ pro kazdého (Vogel Publishing),

* Stereo & Video (Trade & Leisure Publications),

* Zivé (Computer Press).

Do této soutéze se Zadny vystavovatel na Invexu nepfihlasuje, porota si zajimavé exponaty najde
sama. Maximalni po€et ocenénych vyrobkl bude i letos deset. Vice se ale dozvite na www.tboi.cz.
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